o Es lo que ha aumentado la ofertay
1 6 6 A demanda de libros de sequnda
mano en el ultimo afio, durante los meses jE agosto
y septiembre, de cara a la ‘vuelta al cole’

los
Llhl'ﬂs la segunda vida de los libros

Jalonada con una feria del libro
de segunda mano permanente,
la Cuesta de Moyano en Madrid
atrae desde 1925 a una carac-
teristica fauna bibliofila, desde
escritores que buscan inspira-
cion para sus futuros titulos has-
ta curiosos o cazadores de te-
soros de papel. Las librerias de
viejo viven actualmente una pa-
radoja: por un lado, la tecnolo-
gia ha facilitado el acercamien-
to a voliimenes exoticos o des-
catalogados, pero también In-
ternet ha terminado diluyendo
la especializacion del librero en
materias concretas.

«V1ivo rodeado de ellos, pero
aun asi siento que con cada li-
bro establezco una relacion es-
pecial. Para mi, representan la
libertad, me ayudan a poner los
pies sobre la tierra», explica Al-
varo Prieto, actual librero al fren-
te de E y P, establecimiento
abierto en 1975 por su padre y
que ahora cuenta con su propio
puesto en Moyano. Una rela-
cion multidireccional hereda-
da: al igual que el oficio, Prieto
continua con la especializacion
de la casa: la genealogia heral-
dica, disciplina dedicada al es-
tudio de la simbologia escondi-
da detras de escudos y blaso-
nes para descubrir pequenas
particularidades de la historia.
«Desde el colegio me ha gusta-
do la asignatura y es la mejor
manera de conocer la realidad»,
puntualiza el librero.

La libreria E y P siempre ha
sido un referente a la hora de
tasar estos volumenes: «Antes
la gente venia a nosotros para
preguntarnos por el precio, tan-
to por cuestiones de herencias
como por curiosidad. Pero aho-
ra quien marca el precio es el
propio mercado. Lo peor es que
hay mucho particular que se
quiere deshacer de estas obras
a través de plataformas no es-
pecializadas, como Wallapop y

Todocoleccién, y lo venden aun  cias a su experiencia, te acon- por MONICA que en diciembre de 2008 com-
precio ridiculo. Ahi no tenemos  sejara y te fiabas de esa perso- VAN DER pro Amazon. Es desolador por-
nada que hacer, porque la gen-  na. Pero ahora la gente se fia de SCHOOT que se pierde el factor humano,
te compara sin saber lo que real-  cualquier usuario que sube un fotocorafias que es lo mas divertido de este
mente tiene entre sus manos»,  anuncio. Los que nos dedicamos d:l%rsﬁ trabajow, relata Soraya Plaza,
subraya a La Lectura. a las librerias de barrio vemos AYMA que, junto a sus hermanos, di-

«Se ha perdido el respeto por como es imposible sobrevivir rige la madrilena libreria de se-
la especializacion. Antes acu-  sin asociarnos a plataformas gunda mano Abaco, con sede en
dias a un experto para que, gra- mas grandes, como Iberlibro, Quevedo y Cuatro Caminos. «Te-
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6%

El porcentaje de incremento en la

demanda de libros de sequnda mano con

38%

La subida en la oferta de cémics de
segunda mano, lo que los sitila como el

respecto al afio pasado, siendo los diccionarios, las género mas puf'ante de este afio. Tintin, Astérix y
Mortadelo y Filemoén son los albumes maés deseados

enciclopedias y los atlas los mas buscados
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nemos nuestra propia pagina
web v sin la gran ventana de po-
sibilidades que te permite esta
herramienta, no tendriamos la
suficiente capacidad para fun-
cionar», anade.

Con el objetivo de

perpetuar el factor hu- [ 1
mano, perdido entre los r
infinitos flujos de infor- ==
macion, algunas libre-

rias han decidido plan-

tar cara a este nuevo
modelo y se han reuni-
do en diferentes aso-
claciones.

Es el caso de Libris,
asociacion de libreros
de viejo creada en 1989
que cuenta con la cola-
boracion de 39 estable-
cimientos de toda Es-

ferias de otono para co- 4
nocer de primera ma-

como se diferencia un libro an-
tiguo de uno viejo. «Un libro an-
tiguo lo puedo vender por uno
o dos euros en las ferias, pero
un libro viejo se identifica por

n busca

del tesoro
en las
1prerias

pana. «Utilizamos las -

no a los verdaderos bi-
bliofilos, los que real-
mente disfrutan de las
joyas que tiene nuestro
pais», alega Beatriz Mi-
guel Azcarraga, duena
de la libreria Salambo,
presidenta de Libris y
la encargada de orga-
nizar la 33* edicion de
la Feria de Otono del Li-
bro Viejo y Antiguo, que
arranco ayer, jueves 28,
en el paseo de Recole-
tos con pregon de Ma-
ria Duenas y el ingenio-
so cartel ilustrado por
Fernando Vicente.
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Calidez. La cita con-
tara con un total de 32
puestos especializados
en diferentes materias,
como arte, historia,
clencia. La misma pre-
sidenta desvela que es-
te ano el publico podra
encontrar «mas de me-
dio millon de curiosi-
dades descatalogadas para to-
dos los bolsillos».

Durante medio mes, las libre-
rias que aun confian en la cali-
dez como valor diferencial sa-
len a la calle para exhibir sus
tesoros guardados en los alma-
cenes. Una oportunidad uinica
para conocer de primera mano
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Una treintena de
establecimientos
sedancitaenla
Feria del Libro
Viejo y Antiguo
de Madrid

rarezas: la edicion (si ha habi-
do mucha tirada), si esta muy
solicitado o por el material del
que esta hecha la portada», ex-
plica Miguel Azcarraga.

«Hace algun tiempo,
en Francia se aprobo
una ley que obligaba a
grandes plataformas,
como Amazon, a cobrar
un gasto de envio mini-
mo. Es una gran medi-
da para ayudarnos a los
pequenos cComercios,
porque nosotros corre-
mos con los gastos de
envio y de vuelta si al-
go sucede. Si Amazon
pierde el paquete, la
pérdida es infima, pero
si nos pasa a nosotros,
se puede tambalear
nuestro mes. Lamenta-
blemente, no se contem-
pla esa posibilidad en
Espana», continua la
responsable de Libris.

Durante la visita por
los grandes almacenes
de la feria madrilena,
la duena de Salambo
(ubicada en Ciudad Li-
neal) comenta que des-
de la Asociacion profe-
sional del Libro y Co-
leccionismo Antiguos
Uniliber pretenden di-
vulgar un método hibri-
do que compagine las
ventas online con el tra-
to personal.

«En las librerias de
barrio pretendemos un
continuo reciclaje», ex-
plica Soraya Plaza. «Es
decir, ofrecemos la po-
sibilidad de compra on-
line de segunda mano,
pero intentamos que esa
relacion no se quede
aqui. Son libros, no cha-
pas. Nos esforzamos
mucho en cuidar nues-
tro producto. Pero tam-
bién, a través de plataformas co-
mo las redes sociales, queremos
conocer cuales son las impre-
siones del lector. Intentamos que
la cultura se convierta en un pro-
ceso mas interactivo porque
aprendemos todos. El que no

lee, realmente es porque
no quiere.
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